
 

看空先生普莱斯：做多“绿公司” 

2009 年 07 月 05 日 11:13   投资者报 李诚 

 

投资者报(记者)被金融危机改写的未来世界里，最多的钱会在哪里？它们是什么颜

色？ 

期货交易血腥残酷，那些坚强的人，在被认为是喧嚣、肮脏和咄咄逼人的环境下生

存。布莱恩·普莱斯（Brian Price）就是其中一位。 

这位出生于加拿大、居住于悉尼，24 岁就已经成为百万富翁的人，总是雄心勃勃、

不惧风险，乐于在夜深人静时转战于全球各个市场之间。 

但他似乎不是一个纯粹的价值投资者。在澳大利亚，普莱斯家喻户晓，是出了名的

“看空先生”。他说：“我并不相信买入，我相信卖出”，直至目前他仍在卖空美元。从 1983

年开始，普莱斯就对包括纳斯达克指数、标准普尔 500 指数、日经指数、恒生指数等进

行波段型投资。 

这位“极端成功的对冲基金投资经理”，在 46 岁时转型为澳大利亚金融与能源交易所

（FEX）创始人。他如今的梦想是：有朝一日 FEX 会成为专注于清洁技术的顶尖国际

交易所。 

2009 年 4 月，他在中国海南见到了温家宝总理，对中国的环保战略有了更清晰的

认识，他感受到中美两个大国在这方面的一致性，这对他未来的工作实在太重要了。 

交易是有趣的游戏 



上世纪 80 年代，普莱斯即开始在悉尼期货交易市场进行期货交易。现在想起来，

那段时间并不轻松。 

小试身手后，普莱斯在上世纪 80 年代末期开始为自己交易，一直到今天。他只为

自己和少数几个客户服务，这些客户用普莱斯的话说，希望为其在澳大利亚及海外市场

的大量投资分散风险，寻找更复杂的“保险”或“高级对冲”。 

多年以来，普莱斯的赌注越来越大。上世纪 90 年代期间，他勇敢地对美国纳斯达

克市场和标准普尔 500 指数采取空头头寸，但当时的牛市没有任何下跌的迹象。普莱斯

的浮亏越来越大，到 1999 年底时，由于委托保证金提高了三倍，普莱斯被追缴保证金，

被迫平仓，自己的基金累计亏损 3000 万美元。这对于任何实力稍逊的投资人都是无法

承受的损失，但是普莱斯和现在一样同时拥有其他交易头寸，通过那些投资，他在其他

地方赚钱，继续他的交易生涯。 

在最近这轮全球资本市场下挫中，“通过一些传统的看空业务，我们确实从中赚到了

钱，无论是在美国市场、欧洲市场还是全球其他市场”，普莱斯说，“从 2003 年开始我

们就对这轮波动性做了规划。” 

他认为，市场现在可能不再下行，但也不会马上反弹，市场的回暖会是逐渐的。“人

们在一段时间内会远离股票市场，而转向像金属等这类看得见、摸得着的东西”。但他也

并不认为石油价格会“重新回到 150 美元或者重新跌回 20 美元”，“在经过一段时间的调

整后，价格会与基本面逐渐相符”。 

普莱斯也花时间投资澳大利亚股票。尽管澳大利亚市场不是他主要的交易市场，但

在这里他采取精准的策略，回报颇佳。普莱斯努力寻找那些他能找到切实资产支撑的股

票——他的核心信念是关注投资基本面，并且要始终全神贯注。这样，普莱斯实际上在

进行中线投资，并愿意对一家公司实施控股或持有战略性份额。 



在其 46 岁的时候，普莱斯开始创业了。这一次仍与交易有关，“交易是个非常复杂

的游戏，而且非常有趣”。在世界上任何一个地方，人们都会对交易所、股票之类的游戏

着迷，“这个游戏永远不会落幕”。 

做多“绿公司” 

创立 FEX，普莱斯将其定位为“亚太地区的能源、商品、环境及金融衍生产品的交

易平台”，由 SIM（可持续发展清洁技术股票交易所）、“麦卡利”OTC 交易系统、衍生

产品市场以及 Envex 环境产品研发四块组成。其中 SIM 是全球第一个专门针对并专注

于快速发展的可持续和清洁技术业务公司股票交易的资本市场。 

根据国际清算银行 2008 年的统计，到 2007 年 6 月全球衍生产品的合同面值接近

650 万亿美元，而这个市场在 2007 年以前的 5 年中，每年都以 30%以上的速度在增长。 

“专注于清洁技术领域，是 FEX 最大的优势。”普莱斯说。 

2007 年 9 月 SIM 开业，其吸引的就是那些“能够利用金融市场来达到对抗全球变暖”

的企业。这也是普莱斯最初的出发点，人们对于干净的水、干净的食品以及干净的环境，

总是渴望的。“经济增长中的负外部性比如空气污染，应该成为经济和社会产出计算中的

一个输入变量。”也就是说，无论个人和社会都要为环境污染买单。 

这就为 FEX 提供了机会，“在清洁技术领域成为成熟的资产类别之前，我们能用资

本武装这些新的领域以帮助它们成长。”普莱斯说。FEX 的另一个机会在于，确实已经

有很多人对清洁技术板块感兴趣，想要投资这个板块。但“投资者还不知道哪里有清洁技

术公司集中的板块”。目前这类的上市企业分散在各种各样的市场中。但资本市场也有潜

规则，“只有 20%的企业会受到极大关注、会有很好的待遇，而大部分企业都为生存下

去而挣扎着”。 



今年 4 月在参加博鳌亚洲论坛时，普莱斯坦言，现在中国由于缺少成熟的交易机制

构造，基本上没有定价权，都取决于美国或者欧洲的定价。以碳排放为例，中国在碳排

放交易方面已经成为巨大卖家，但碳排放权交易价格与国际价格相差悬殊。  

他指出，目前各国政府出台的经济刺激计划中，都包括了大量的对新能源建设方面

的内容，当各国每次出来一个经济刺激计划的时候，就意味着对于 FEX 未来而言，又

多了一笔资金，可以在清洁能源技术领域上开始进行资本市场的建设。 

挑战纳斯达克 

“做交易所与其他的生意不同，必须 100%准备好才能开始运作。”普莱斯说。 

金融危机的爆发，使得金融衍生品市场的风险控制和监管问题再次进入关注视线，

以交易所为核心的场内衍生品市场凸显出发展优势。市场上普遍认为，“OTC 市场向交

易所市场回归”可能成为趋势。 

“任何一个你想进入的领域都已经有先行者了。”普莱斯说，“所以关键在于你是否能

比他们做得更好。” 

尽管并不承认价格是 FEX 的竞争优势，“但我们在价格方面是非常灵活的。”在其财

务预计中显示，FEX 的收费标准远低于其认为的竞争对手，其中也包括纳斯达克 OMX。

“我们知道另外那些规模更大的交易所确实希望以价格取胜，但他们的规模也意味着需要

平衡股东对利润回报的需求。因此价格不可能太低。”  

金融危机事实上也给 FEX 带来了机遇。从投资人的角度来说，“当市场流动性抽紧

时，人们也会更依赖于结算机构、交易所机构”，普莱斯说，“对于我们这样刚做起来的

交易所而言，现在的环境相对宽松和理想。” 

他认为 OTC 市场以后不会并入交易所范畴，OTC 和交易所会并存。“OTC 市场的

产品若纳入交易所，就不成其为柜台交易产品了。” OTC 具有灵活性、创新性、多样性



等特色和优势。“并非 OTC 市场本身的监管不够严格，而是出现了那些不尊重交易规则

的人，让规则不能真正起作用”。 

FEX-SIM 面临的最大挑战是，如何让上市企业选择 FEX-SIM 而不是纳斯达克？“对

于企业而言，在哪里上市并不重要，重要的是能融到钱。”普莱斯相信 FEX-SIM 立足亚

太地区和清晰的清洁技术，新能源的定位，能够吸引到足够多的亚太区域相关类型企业

和投资人。 

普莱斯认为 FEX 只要有明确的市场定位、足够好的上市企业，就慢慢会吸引投资

人、潜在的上市企业，从而使 FEX-SIM 在全球交易所行业树立起清晰的市场品牌。 

普莱斯总在认真思考，从不介意对市场未来走向振臂高呼。他还抽出时间帮助撰写

电影剧本《银行》，并开始写自己的第一部小说，这是一本关于股市保险欺诈的惊险小

说。 

 
 
 


